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Verkaufsberater (m/w/d) im Außendienst

Wir suchen für unseren Kunden:
Seit über 125 Jahren ist unser Kunde ein fester Begriff  in der Agrarwirtschaft. Um in einem 
sich ständig verändernden Umfeld leistungsfähig zu bleiben, muss man sich ständig 
verbessern. Dies erfolgt jeden Tag, um die besten Produkte für seine Kunden bereitzus-
tellen. Der Erfolg bestätigt seine Arbeit. Daher sind starke Materialien und eine robuste 
Verarbeitung sein Markenzeichen. Die eigene Konstruktionsabteilung ermöglicht auch die 
Umsetzung individueller Lösungen, da kein Hof dem anderen gleicht. Unser Kunde hat es 
sich zum Ziel gemacht, die Arbeitsabläufe auf deutschen Höfen zu verbessern, um seinen 
Kunden einen echten Mehrwert zu gewährleisten. 

Schwerpunkte liegen in folgenden Bereichen: Silos, Fördertechnik und Stalleinrichtungen.
Verkaufsberater (m/w/d) im Außendienst für die Region Niedersachsen, 
Nordrhein-Westfalen und Rheinland-Pfalz. 

Ihre Aufgaben:
• Betreuung und technische Beratung von Bestands- und 

Neukunden (Händler und Endkunden)
• Angebotserstellung mit Kalkulation
• Erstellung von Aufmaßen
• Reklamationsbearbeitung
• Messebetreuung und -organisation

Ihr Profi l: 
• technischer Hintergrund (idealerweise Agraringenieure, Industrie- oder Handwerks-

meister,Techniker)
• Reisebereitschaft
• landwirtschaftlicher Bezug
• IT-Affi  nität
• leistungsorientiert
• kommunikativ
• Kenntnisse in der Angebotskalkulation
• Bereitschaft zur Teilnahme an Messen

Das bieten wir:
Dienstwagen, Home-Offi  ce, komplett fl exible Arbeitszeiten, eine überaus bodenständige 
„Duz-Kultur“, Teilnahmemöglichkeit an internen und externen Entwicklungsprojekten
regelmäßige Firmenveranstaltungen, eine sehr gute Marke (seit 130 Jahren)

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung! 


